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&lt;p&gt;&#231;&#227;0 de contrato. Mas 0 ex-campe&#227;0 dos pesos pesados do W

WE UFC disse ter decidido que o&lt;/p&gt;
&lt;p&gt;que a UFC estava aoAi.e oferecendo n&#227;0 Ihe deu liberdade suficiente.

Francis Nangnou na sa&#237;da&lt;/p&gt; )
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spn : mma. story &lt;/p&at;
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